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Common Ground est la plateforme 
conçue pour les disquaires  

indépendants. Elle offre un service 
de facturation unifié pour la gestion 

de différents points de ventes  
(Discogs, boutique, site internet…) 
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La plateforme permet l’encaissement, 
la création d’étiquettes, le 

suivi de commandes, la préparation 
de colis, ou encore l’envoi 

de campagnes newsletter simplifiées 
basées sur les listes clients.
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Elle offre ainsi la possibilité 
de propulser facilement une partie 

de l’inventaire en ligne, en ne 
séléctionnant que les produits que l’on 

souhaite rendre disponible.
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L’environement web 100%  
personnalisable, dédié  

à la vente de vinyles, est disponible  
en 7 langues et offre des solutions  

d’achats comme le click and collect.
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Vues Backoffice 



Light Mode

TA B L E A U  D E  B O R D



I N T É G R A T I O N  D I S C O G S

Dark
 Mode
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Gestionnaire

d’inventaire

commandes

et de
CSV

M A N A G E M E N T + E X P O R T S
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Cheque

Tranfert

CardsCash

Paypal Stripe

P O I N T  D E  V E N T E

ou en ligneen boutiq

ue

En

caissements
sécurisés
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Hébergement 
complet

Gestionnaires  
de stock intelligent

E S H O P  I N T É G R É  +  E D I T E U R

Page SuperHeader Menu

/* Type <length>       */
body {
  font-family: "Graphik Web";
  color: #4a4a4a;
}

Éd
iteur de

intégréthèmes CSS

Librairie audio
partagée
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d’autocollants
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Newsletters

Listes clients

C A M P A G N E S

THIS WEEK CSV

CSV
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+50 disquaires

+10 pays

R É S E A U



Interview  
par Grand Bureau

Lyon, France
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A V R I L  2 0 2 2Portrait des Artisants Interview de Aurélien Arnaud (Common Ground)  
par Samuel Ferreira (Grand Bureau) le 23 mars 2022
 

GB : Bonjour Aurélien, peux-tu te présenter ?
AA : Bonjour, je m’appelle Aurélien Arnaud, 
je suis designer, je vis et travaille à Lyon. 
J’ai monté la plateforme Common Ground 
avec Silvère Letellier en décembre 
2020, dédiée à la vente de produits 
phonographiques.
 
GB : Quel est ton parcours ?
AA : j’ai fait des études de graphisme 
à Grenoble. En 2013, en arrivant à Lyon j’ai 
monté le studio de design La Direction avec 
Elsa Audouin, spécialisé dans la création 
d’identités visuelles pour des structures 
culturelles. Parallèlement à cette pratique, 
j’organise des concerts, je fais de la musique 
et je gère le label Big Science, distribué 
par le distributeur Rubadub à Glasgow.
 
GB : Comment vous est venue l’idée de 
monter Common Ground ?
AA : Après avoir collaboré sur différents 
projets web avec Silvère, comme le site de 
LYL radio par exemple, nous avons développé 
un processus de travail et une expertise sur 
le web. En 2018, nous avons commencé 

à collaborer avec plusieurs disquaires et 
amis, comme Chez Emile à Lyon, ou Sound 
Metaphors à Berlin. Nous avons alors 
constaté à l’époque, que malgré les besoins, 
tous tenaient une comptabilité sur cahier 
Oxford, là où les libraires avaient déjà un 
large choix de solutions de gestion. Nous 
avons alors fait une synthèse des différents 
besoins, pour proposer une solution 
commune de gestion de ventes, dédiée 
à l’activité de disquaire.
 
GB : Comment fonctionne l’application 
Common Ground ? 
AA : L’enjeu de Common Ground, est 
de proposer l’accès à un espace de gestion 
multi-stocks, à partir d’un navigateur, un 
ordinateur ou depuis un mobile. L’application 
permet la tenue des stocks, l’encaissement, 
l’impression d’autocollants à doucher, 
la gestion de listes de contacts, l’envoi 
de campagnes de newsletters….Sur le 
même principe que le numéro ISBN pour 
les libraires, nous nous appuyons sur la base 
de donnée open-source de Discogs pour 
faciliter l’ajout de produits dans l’inventaire. 
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L’objectif est donc de faciliter la tenue des 
stocks, des commandes et des envois, de 
réduire considérablement les erreurs, et ainsi 
permettre aux disquaires de se concentrer 
sur la sélection, la promotion, la création 
de contenus, le staff… En ce sens, il nous a 
paru tout de suite nécessaire de développer 
notre Eshop Editor, un outils de création de 
site au sein même de notre environnement, 
pour propulser des contenus et une 
partie de l’inventaire en ligne. L’ensemble 
des fonctionnalités est disponible dès 
l’inscription, pour un prix forfaitaire mensuel 
qui évolue lui, en fonction du nombre 
d’administrateur inscrits sur le compte, afin 
de s’adapter à l’échelle de la boutique.
 
GB : En quoi l’implantation à l’international 
est-elle enrichissante?
AA : Nous avons tout de suite été confrontés 
à la question des ventes à l’international. 
Nous collaborons aujourd’hui majoritairement 
avec des boutiques implantées en 
Australie, après un démarrage en France, 
Allemagne et Belgique. Il a donc très tôt fallu 
comprendre l’enjeux international dans notre 

processus, pour les utilisateurs et les clients, 
avec des réglementations pouvant varier 
d’un pays à l’autre, créant des difficultés 
parfois insurmontables pour certains acteurs 
du marché. Cela nous a notamment permis 
de mieux anticiper et faire remonter des 
besoins utiles à tous.
 
GB : Comment travaillez-vous avec les 
structures locales?
AA : Nous sommes une toute petite 
structure, il est donc très difficile pour nous 
au quotidien de nous déplacer dans les 
boutiques, mais nous essayons de faire en 
sorte que l’application et ce qu’elle propose, 
soient définis par les utilisateurs eux mêmes, 
via un espace d’assistance dans lequel 
ils ou elles peuvent faire remonter leurs 
besoins. Nous pensons également soutenir 
les commerces de proximités, en leur 
permettant par exemple, de créer facilement 
leur boutique en ligne, avec l’option click 
and collect, pour rendre visible une partie de 
l’inventaire, la promouvoir par newsletter…
pour un budget supportable et cohérent 
avec leur activité. Enfin, nous essayons de 
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faire un outil accessible et digeste, adapté 
aux profils de nos utilisateurs et utilisatrices.

GB : C’est donc une vrai stratégie a mettre 
en place ?
AA : Notre outils est là pour soulager les 
équipes des tâches quotidiennes pénibles.
Nous faisons en sorte que l’environnement 
soit le plus modulable possible, pour faire 
une différence au quotidien. Il a vraiment 
pour but d’aider les disquaires, de leur 
permettre de survivre, de se relever s’il 
le faut, et de se développer en défendant 
leur culture musicale, leur direction 
artistique. À d’autres échelles, nous avons 
plusieurs profils de disquaires qui, avec 
le temps, et grâce à l’outil, ont développé 
une activité importante, et aujourd’hui 
évoluent vers de la distribution.

GB : As-tu une journée type ?
AA : L’équipe est basée entre Lyon et Berlin, 
elle se réunit les matins pour échanger sur 
les sujets du jour, les besoins, une nouvelle 
législation par exemple… On échange 
donc beaucoup à ce moment-là avec 

Marc et Logan au Support, qui nous font 
remonter les besoins, les avis, les humeurs. 
L’après-midi, on retourne à nos activités, 
pour ma part je suis en charge du design, 
qu’il s’agisse d’améliorer l’expérience et 
l’interface utilisateur du back-office (UX/UI), 
ou d’accompagner un nouveau disquaire 
dans la création de son site internet. Nous 
sommes tous artistes ou label manager, 
et essayons de conserver nos activités 
musicales personnelles dans nos semaines, 
pour nous épanouir et garder un pied dans 
la création, la production ou la diffusion. 
Cela nous permet d’être actifs et de créer 
encore beaucoup d’échange et dialogue avec 
d’autres artistes, deejays et disquaires.
 
GB : Tu as aussi une activité de graphiste ?
AA : Oui, je suis designer, spécialisé dans 
la composition et la typographie, ce qui 
me permet d’intervenir dans les champs 
de l’édition et du livre comme le web et 
les applications. Avec le studio nous avons 
signé quelques identités à Lyon, notamment 
pour le Sucre, Le Comœdia, ou le Grame. 
Je suis également chargé de la maquette du 
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magazine étapes: depuis quelques années, 
où j’intervient majoritairement sur les choix 
de conception des dossiers thématiques.[…]
 
GB :Les ventes de vinyles augmentent, c’est 
une bonne nouvelle pour vous ?
AA : C’est une bonne nouvelle, bien sûr, 
mais on se rend compte que ça ne profite 
pas à tout le monde… Il y a une saturation 
des Majors dans les usines de production 
qui empêchent les petits labels de se 
placer dans les calendriers de pressage, 
sans devoir doubler ou tripler leurs moyens 
de production, lorsque c’est une option. 
On se retrouve alors effectivement avec 
un nombre plus important de disques 
en circulation, mais es-ce que le dernier 
album d’Angèle pressé a un demi million 
d’exemplaires est susceptible d’être 
écoulé? Est-ce qu’il s’agit même d’un 
format approprié à son public ? C’est une 
question qui se pose, lorsqu’aujourd’hui 
nos distributeurs ont du mal à maintenir 
leur rôle de distributeur physique, visant 
à accueillir, accompagner, financer des 
labels, car les budgets explosent. Ça influe 

sur le nombre de contrats, les quantités 
se réduisent, et seuls ceux qui pouvaient 
déjà s’auto financer, ont alors une chance 
d’être sous contrat. Finalement, on partage 
de la musique indépendante, et si ce n’est 
pas à travers un vinyle mais un cassettes, 
l’objectif pour nous reste atteint. Nous 
aimons collaborer avec de petits éditeurs 
ou des labels indépendants, qui continuent 
aujourd’hui de se battre pour produire 
100 à 300 copies d’une référence en laquelle 
ils croient. Il s’agit souvent de structures plus 
innovantes, et motivées, avec lesquelles on 
peut penser de nouvelles formes de création, 
et nous sentir vraiment utiles. Peu importe 
donc l’évolution du marché du vinyle, nous 
continuerons de défendre et supporter 
les disquaires et les labels indépendants.

GB : Quelles sont les perspectives 
d’évolution de Common ground ?
AA : Nous espérons pouvoir annoncer bientôt 
notre nouvel Éditeur Eshop, qui permettra 
d’accéder à de nouvelles fonctionnalités 
pour créer plus de contenus en ligne 
et faciliter la personnalisation des sites. 
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Nous souhaitons également faire un peu plus 
de place aux labels justement, en favorisant 
la triangulation labels, distributeurs et 
disquaires au sein de l’application. On espère 
ainsi pouvoir accueillir en Beta des labels très 
prochaînement.

Nous gardons en tête l’idée de 
développer une application métier vraiment 
modulable et flexible, adaptée aux différents 
besoins de structures indépendantes, et 
autonomes, pour arriver a peut-être à recréer 
un espace sur internet où la musique et la 
création sont au centre.
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Backoffice
Gestionnaire de stocks et de ventes
- Point de vente boutique
- Site internet 
- Discogs Market Place  
- Facebook Market Place  
- Instagram Market Place 
Imports/Exports CSV
Création d’autocollants
Gestions de campagnes
Listes clients 
Gestion d’envoi Newsletter 
Offres commerciales

Eshop
Thème Common Ground gratuit
Filtre et catalogue multi-langue
Éditeur CSS de site internet
Checkout sécurisé et multi-taxes
Option click & collect
Éditeur d’articles et playlists
Librairie audio participative
Hébergement complet  
des données avec URL gratuite

Moyens de paiements
Carte Bancaire
Stripe 
Paypal 
Bancontact 
Payfast

Accompagnement et services
Support Client,
Formations et visio en Français,  
Documentation en Anglais,
Pack Custom + intégration Eshop,
Configuration DNS et nom de domaine,
Import de listes CSV et bulk,  
Template facture et autocollants,  
A4 ou DYMO
Accès API Common Ground
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Liens utiles

Site Web
www.common-ground.io

Eshop Demo
demo.common-ground.io

Documentation
common-ground.io/docs

Login
admin.common-ground.io
Souscription
common-ground.io/register
Fonctionnalités
common-ground.io/features
News
common-ground.io/news
Tarifs
common-ground.io/pricing
Conditons de vente
common-ground.io/legal/terms

Common Ground SAS
20 Quai Joseph Gillet 69004 Lyon
893021360 | FR43893021360
contact@common-ground.io
support@common-ground.io

Silvère Letellier (Développement)
silvere@common-ground.io
Aurélien Arnaud (Design)
aurelien@common-ground.io
+33(0)672383174

CO

MMON

G

RO U ND

http://http://
http://demo.common-ground.io
http://common-ground.io/docs
http://admin.common-ground.io
http://common-ground.io/register
http://common-ground.io/registercommon-ground.io/features
http://common-ground.io/news
http://common-ground.io/pricing
http://common-ground.io/legal/terms
mailto:contact%40common-ground.io%0D?subject=
mailto:support@common-ground.io
mailto:silvere@common-ground.io
mailto:aurelien@common-ground.io


Common Ground
Visuels libres d’utilisations
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Setup my account

WELCOME ON BOARD

Subwax
BARCELONA, SPAIN

1. Create your account
2. Connect your services
3. Manage your settings
4. Start to sell records

H
EL

LO

A safe season

WEEK 33WEEK 33
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Get Started Contact UsSupport Service Terms & CoditionsDemo Blog

Create your store Stores in use Features Pricing LoginDocs

THE ONLINE
PLATFORM FOR
INDEPENDENT

RECORD SELLERS
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Create your store Stores in use Features Pricing LoginDocs

5 SEATS 10 SEATS

For sole traders and sellers running 
their business solo

For small retailers, online 
vendors and organisations with 

up to 5 employees

For sizable businesses with up 
to 10 employees

Our fixed pricing plans includes all advanced features you need,
Try it with 7 days freel trial.

I N D I V U D U A L S S TA N D A R D E - S H O P *

7 DAYS FREE TRIAL 7 DAYS FREE TRIAL 7 DAYS FREE TRIAL

1 SEAT
• Administration tools

• Point of sales
• Stock management

• Eshop Editor
• Discogs synchronisation 

of listings and orders
• Newsletters Campaign

• Sticker templates
• Advanced sales insights

• Administration tools
• Point of sales

• Stock management
• Eshop Editor

• Discogs synchronisation 
of listings and orders

• Newsletters Campaign
• Sticker templates

• Advanced sales insights

• Administration tools
• Point of sales

• Stock management
• Eshop Editor

• Discogs synchronisation 
of listings and orders

• Newsletters Campaign
• Sticker templates

• Advanced sales insights

120€80€50€ /month/month/month

Choose this plan Choose this plan Choose this plan
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Get Started Contact UsSupport Service Terms & CoditionsDemo Blog

Create your store Stores in use Features Pricing LoginDocs
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Get Started Contact UsSupport Service Terms & CoditionsDemo Blog

Create your store Stores in use Features Pricing LoginDocs

THE ONLINE
PLATFORM FOR
INDEPENDENT

RECORD SELLERS

Docs
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THE ONLINE
PLATFORM FOR
INDEPENDENT

RECORD SELLERS
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F E ATU R ED

La Rama, Montréal
The Record Store, Sydney

Dizonord, Paris
Le Discopathe, Montpellier
Sound Metaphors, Berlin

Crevette Records, Brussels
Off The Grid, Berlin

Extend and play, Marseille
Daisy, Melbourne 

Tanner Records, Helsinki
The Pusher, Paris, 

Save The Vinyl, Düsseldorf

GRAPHIK

INTER

T H E  O N L I N E
P L AT F O R M  F O R
I N D E P E N D E N T

R E C O R D  S E L L E R S

T H E  O N L I N E
P L AT F O R M  F O R
I N D E P E N D E N T

R E C O R D  S E L L E R S
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Grâce à son ergonomie et 
ses nombreuses fonctionnalitées, 
Common Ground est devenue la 

solution d’encaissement et de 
développement pour les disquaires 

indépendants du monde entier. 

larama.ca
12:00
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Create my account

Email address

Shop Name

Create my account

Label Collector Record Store Distributor
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